


Neue Wege gehen

Sie und Ihr Unternehmen sind
einzigartig!

Wir von Tangram Consulting haben den Anspruch, unsere
Trainings- und Beratungsinhalte ebenso einzigartig flr ihre
Mitarbeiter zu entwickeln: individuell, effektiv und nachhaltig.

Die Inhalte und Methoden werden angepasst an

« |hre vertriebliche Ausrichtung (Kénnen),

 die Bandbreite Ihrer Erfahrungen (Wissen),

« |hre Philosophie zur Ergebnis- und Kundenorientierung
(Wollen) und

 auf die Moglichkeiten der Umsetzung (Handeln).

Unsere Kunden sind tiberzeugt, dass die Trainings- und
Coaching-Sequenzen von Tangram Consulting besonders in die
Tiefe gehen und die zwischenmenschlichen Beziehungen in den
Fokus stellen.

Durch Perspektivenwechsel erfahren die Teilnehmer neue
Sichtweisen, die zu selbst gefundenen Losungswegen fuhren.
Das I6st die erforderliche Eigenmotivation aus, die zu einer lang
anhaltenden Verhaltensédnderung fuhrt.

Erlernen Sie mit uns pragmatische Wege,

e wie Sie sich in Ihren taglichen Kommunikationsaufgaben
entlasten,

* |hre Personlichkeit starken,

« und mehr Verkaufserfolge erzielen kénnen.




Zufriedene Kunden

Kundenmeinungen:

"Durch die MaRnahmen mit Tangram-Consulting haben wir die Effektivitt
in dem Zusammenspiel der Mitarbeiterinnen und Mitarbeiter merklich
erhdhen kdnnen Dies hat sich inzwischen messbar positiv auf den
Unternehmenserfolg ausgewirkt."

Andreas Hoffstrom, Geschaftsfuhrer

kommIT Gesellschaft fur Informationstechnik mbH Kéln

"Die Teilnehmer erlernen in dem Seminar sehr logische und einfach
anzuwendende Methoden und sie sind motiviert, diese direkt am néchsten
Arbeitstag anzuwenden."

Rolf Grunsteidl, Senior Consultant Vertriebstraining

Vodafone Zentrale Dusseldorf

"Die Methoden, die im Seminar vorgestellt wurden, lassen sich sehr gut
anwenden und bringen unseren Mitarbeitern viele Vorteile fir die tdgliche
Arbeit. Das eher sensible Thema 'Verhalten' wurde offen, aber mit dem
notwendigen Respekt behandelt."

Andrea Hinz, CPE Leitung Personalentwicklung RWE Konzern
RWE AG Essen

"Wir haben Herrn Chrobok als einen zuverlassigen und kompetenten
Trainer kennen gelernt und unsere Beratungs- und Coachingauftrage zur
internen Optimierung auf ihn ibertragen. Aus allen Projekten, die wir mit
TANGRAM-Consulting realisiert haben, konnten wir einen hohen
wirtschaftlichen Nutzen erzielen.*

Brigitte Palmer, Inside Sales Manager

General Electric GE Capital & GECMS Neuss

"Seminar klasse -Trainer klasse - Inhalt klasse - mehr davon! Die
Mitarbeiter freuen sich schon jetzt auf das Folgeseminar. Weiter so!"
Helmut Lennartz, Centerleiter Autohausgruppe G. Schultz
VW / Audi / Seat



(Zwischen-) Menschlichkeit

Seit 1996 beschéftigt sich der Unternehmensgrinder
Ulli Chrobok mit der Thematik, wie Menschen sich gegenseitig
beeinflussen.

Studien haben erwiesen, dass eine Entscheidung zu 90% durch
Emotionen bestimmt wird. Sachliche Informationen treten bei
einer Kaufentscheidung im Gegensatz zu Stimme, Modulation,
Gestik und Mimik in den Hintergrund.

Egal ob Geschéftsfuhrer, Abteilungsleiter oder Mitarbeiter im
direkten Kundenkontakt:

Wir wollen Menschen zu einer Handlung
bewegen, privat und beruflich!

Wir haben uns mit Tangram-Consulting auf die Mdglichkeiten der
zwischenmenschlichen Beeinflussung. spezialisiert, aus der beide
Seiten einen Vorteil ziehen. Aufbauend auf diesen Erkenntnissen
haben wir unser Know-how fortwéhrend professionalisiert,
woraus sich unsere drei Kernkompetenzen ableiten:




Machen Sie den Anstol}!

Tangram-Consulting,
Training und Beratung
An den Rheinauen 73
51371 Leverkusen

Tel: +49 (0)2173 / 16 99 -139
Fax: +49 (0)2173 / 20 39 -660

http://www.tangram-consulting.de [ANGRAM - Consulting
Mail: info@tangram-consulting.de Training und Beratung




